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RESUME

Sidor

Syftet med slutrapporten ar att beskriva erfarenheterna av gastjakt (utma-
ningar och positiva erfarenheter i anknytning till mottagande av jaktgaster)
och forséljning av vilt (jaktforeningarnas och jaktsallskapens kommersiella
nyttjande av vitsvanshjort) hos de jaktforeningar och jaktséllskap som del-
tagit i projektet. Slutrapporten innehaller ocksa en tredje, informell synvin-
kel, ndmligen markdagarrelationer. | slutrapporten beskrivs nuldge och
funktionalitet for gastjakt, kommersiellt nyttjande av vilt och markégarre-
lationer samt hur dessa delomraden fungerar och kunde utvecklas i framti-
den. Avsikten ar att i projektet samla aktuella erfarenheter fran de tre del-
omradena bland deltagande foreningar och sallskap, for att pa sa vis sprida
goda erfarenheter till allmanheten och ge tips pa uppféljningsprojekt.

| projektet deltar 23 jaktforeningar och jaktséllskap fran Egentliga Finland,
Nyland, Birkaland, Egentliga Tavastland, Satakunta och P&ijanne-Tavast-
land.

Projektet finansieras av Programmet for utveckling av landsbygden i Fast-
landsfinland 2014-2020 och i finansieringen deltar NTM-centralerna i
Egentliga Finland, Nyland, Birkaland, Egentliga Tavastland, Satakunta och
Paijanne-Tavastland.

Projektet koordineras av Yrkeshdgskolan Novia, som genomfor projektet i
samarbete med Finlands viltcentral, Svenska Handelshogskolan Hanken
och Brahea center vid Abo universitet. Denna slutrapport koncentrerar sig
endast pa Finlands viltcentrals och de deltagande jaktféreningarnas och
jaktsallskapens andel av projektet.

Som uppféljning kan man dvervdga nya projekt, med anknytning till exem-

pel till viltturism eller faststéllandet av viltets ekonomiska varde ur olika
parters perspektiv.

22 s.
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1

INLEDNING

Projektet Valmaende av vilt ar ett allmannyttigt projekt, vars mal &r att un-
derlatta nyttjandet av vitsvanshjort for jaktforeningar och jaktlag. Inom pro-
jektet utvecklas bland annat hanteringen och férséljningen av kétt samt mot-
tagandet av jaktgaster.

Stammen av vitsvanshjort har stallvis blivit tat. Detta kan medftra oldagen-
heter framst i trafiken och for specialodlingar. Samtidigt har stammens 6k-
ning skapat nya mojligheter for en utokad anvandning av hjortkéttet. | vissa
omraden borjar det finnas sa mycket att det racker till &ven andra an jakt-
foreningarnas och jaktsallskapens medlemmar och markagare. Manga for-
eningar och séllskap har under en langre tid salt hjortkott, vissa till och med
i betydande mangder. Ett av projektets mal &r att kartlagga utmaningarna i
anknytning till kéttforséljning och ge information om hur en jaktférening
eller ett jaktséllskap kan I6sa dessa utmaningar.

Inom projektet séker man nya verksamhetsmodeller bland annat for hur
jaktféreningar och jaktséllskap kan sélja obesiktat viltkott till foradlare och
restauranger. Inom projektet samlas och erbjuds kunnande i hantering av
viltkatt, fran det att bytet falls och fram till styckning och vidareforadling.
Projektet ger utbildning bland annat i rutiner i anknytning till livsmedelslo-
kaler och konsumentforsaljning, som till exempel hygienisk hantering,
styckning och forvaring av kott.

Riklig forekomst av vitsvanshjort kan ocksa leda till att vissa medlemmar i
sma jaktforeningar och jaktséllskap upplever jakten pa vitsvanshjort som
betungande. En riklig vitsvansstam betyder manga jaktdagar och mycket
byteshantering. Vissa jaktforeningar och jaktsallskap har redan nu langt ut-
vecklade arrangemang for gastjakt. Det kan fungera sa att en jagare som
inte hor till féreningen eller séllskapet kdper ett dagskort och deltar i jakten
under en dag. Den hér typen av arrangemang kan vara till nytta i féreningar
och séllskap med tat vitsvansstam i proportion till antalet medlemmar.

Att mojliggora jakt pa vitsvanshjort for jagare som inte hor till foreningarna
och séllskapen stoder den lokala turistnaringen och skapar en motvikt till de
negativa foljderna av de 6kade stammarna. Vaxande viltbruk, jakt och vilt-
turism skapar mojligheter for aktorer pa landsbygden att bedriva verksam-
het dven utanfor jaktsasongen. Det ar mojligt att bygga upp sadan foretags-
verksamhet runt viltbruket som blir till stor nytta for regionekonomin och
det lokala samhallet.

Det &r av storsta vikt att ocksa beakta markégarnas roll och betydelse i fra-
gan. Av denna anledning granskas i projektet ocksa rollen och funktionen
for de deltagande jaktforeningarnas och jaktsallskapens interaktionsforhal-
lande till marké&garna. (Projektbeskrivning, i enlighet med Pietarinen P.
2019)

Figuren nedan &r den beskrivning av projektplanerarens uppgiftsfalt som
jag gjorde i borjan av projektet. Avsikten var att for egen del strukturera
innehallet i faltdelen (jaktforeningar och jaktsallskap). Figuren fungerar pa
satt och vis som rapportens referensram, trots att det inte ar fraga om ett
vetenskapligt dokument eller en vetenskaplig publikation.
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2 GASTJAKT OCH ERFARENHETER

| kapitlet utreds nuvarande praxis i pilotféreningarna och hur man borde
strukturera praxis framéver om malet &r att effektivera verksamheten.

2.1 Praxis for gastjakt i pilotféreningarna

Utifran iakttagelser fran faltet (2019-2020) kan pilotforeningarnas arrange-
mang for gastjakter beskrivas enligt foljande:

1.

En medlem tar med en gast utan ersattning. Detta &r sékert den mest
grundlaggande formen av gastjakt, enligt vilken en medlem och/eller
medlemmar i jaktféreningen far ha med en gast under jakten. Gasten &r
ofta en slakting eller kamrat, och deltagandet i jakten ar avgiftsfritt eller
kostar en liten summa, t.ex. licensavgiften. Det har ar ett mycket smidigt
sétt att arrangera jakt, eftersom man inte behdver engagera sig mycket i
betjaningen av gasterna. A andra sidan ger det inte mycket tillskott till
foreningens ekonomi. Anvisningarna ges i samband med anvisningarna
till medlemmarna.

En medlem tar med en gast mot ersattning. Samma som foregaende,
men gasten deltar mot en klart storre ersattning. | avgiften kan inga den
slaktkropp som géasten skjutit, for tillaggsavgift vidare bearbetning av
slaktkroppen och eventuellt till exempel mojlighet att 16sa ut horn och
skinn. Ocksa detta ar ett valdigt enkelt sétt att ordna gastjakt och det
anvands ratt mycket, eftersom det &r latt att motivera gésternas delta-
gande bland annat fér markagare.

Vaktjakt arrangerad for utomstaende gast. Arrangemang for en gast
som kommer utifran, marknadsforts exempelvis som paketpris. Paketet
inkluderar féallning (prissattning av kalv-hind-hjort) och eventuellt till-
aggstjanster som transport och proviant. Kan ocksa inkludera bytesga-
ranti eller upprepad vaktjakt, om byte inte fas. Latt att ordna om den
genomfors val, men binder minst en aktiv i foreningen. Pa vissa stéllen
ordnas denna typ av jakt med bage, och bagjagare har getts stor frihet
att rora sig. Det I6nar sig att ge tydliga anvisningar dven i skriftlig form.
Drevjakt arrangerad for en utomstaende grupp. En grupp bestaende av
flera géstjagare, som man har samlat ihop till exempel genom reklam (i
sociala medier). Kraver manga engagerade foreningsmedlemmar, men
ar ett ekonomiskt I6nsamt sétt. | paketpriset ingar i allménhet proviant,
transporter och eventuella dvriga tjanster, t.ex. inkvartering. Eventuellt
kan vaktjakt pa kvallen inga. Kravs talkoanda av foreningen. I vissa fall
har talkodeltagarna fatt kilometerersattning, mat och dagtraktamente.
Drevjakt arrangerad for ett utomstaende foretag. Som ovan, men galler
i allménhet gaster som kommer fran ett foretag. Det ekonomiska vérdet
ar avsevart och kraver ett mycket transparent verksamhetssatt gentemot
intressentgrupperna. Kontakterna till och interaktionen med markégarna
maste vara i ordning.

Drevjakt arrangerad for en utomstaende, internationell grupp. Som
ovan, men med utlandska gaster. Kraver mer resurser av foreningen
samt sprakfardigheter (anvisningar) och hogklassig service. For dessa
gaster &r priset inte avgorande, vilket betyder att det ekonomiska vérdet
ar betydande.
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7. Forsaljning av gastjakt pa éppna marknaden Féreningen marknadsfor
sina tjanster via en utomstaende aktor (sociala medier). Ett langt utveck-
lat system, i vilket betonas transparens gentemot alla intressentgrupper,
sdsom markagare och beskattning. Ersattningen till markagarna i all-
manhet i pengar.

2.2 Utvecklingen av gastjakt

For sa gott som alla former av gastjakt finns en gemensam namnare, nam-
ligen markégande. Markégarperspektivet behandlas i ett separat kapitel,
men redan i detta skede kan jag konstatera att om géstjakt erbjuds av en
jaktférening i storre omfattning bor markégarrelationerna vara i ordning.
Eventuellt har ocksa betydelsen av gemensamt ekonomiskt perspektiv blivit
viktigare. Utan goda markégarrelationer ar det mycket riskfyllt att borja pla-
nera arrangemang for gastjakt. Samma galler ocksa om foreningen saljer
viltkott som motprestation.

Bristen pa kannedom om utbytesjakt framkom ratt ofta i foreningarna. Man
onskar mojligheten att resa med sin egen forening nagonstans i Finland eller
till utlandet och samtidigt erbjuda vérdféreningen motsvarande jaktmojlig-
het. Sddan utbytesverksamhet ar méjlig att genomfora och relativt enkel att
motivera for markdgarna. Har ar det viktigt att beakta likabehandling av
medlemmarna. Om man i féreningens namn erbjuder moéjligheter till utby-
tesjakt, ska mojligheterna i enlighet med féreningslagen och féreningens
stadgar erbjudas till samtliga medlemmar. Mgjligheterna far inte erbjudas
endast vissa medlemmar. For jaktséllskap l6nar det sig att folja samma reg-
ler som registrerade foreningar.

Né&r man borjar planera eller vill utveckla gastjakt I6nar det sig att fokusera
pa atminstone féljande punkter:

Kanaler: man bor fraga sig vilken kanal som &r bast for marknadsforing av
gastjakt, med tanke pa det satt pa vilken gastjakten erbjuds. Det ar klart att
det inte krdvs stora anstrangningar om en gast kommer med en medlem.
Men om man vill f& ihop en grupp for drevjakt ar anstrangningarna och
resurserna i foreningen pa en helt annan niva. Ofta far man ihop en grupp
via foreningsmedlemmarnas och intressentgruppernas kontaktnat. | vissa
fall har man gjort reklam om géstjakter till exempel i sociala medier. Ibland
anvands ocksa en tredje part for att fa gaster (www.eraverkko.fi.)
Anvisningar: eftersom vitsvansjakten &r reglerad ar det skal att ha anvis-
ningarna i ordning. Det rekommenderas att anvisningarna ges bade muntligt
och skriftligt. | frdga om internationella gaster ar detta en storre utmaning,
inte endast med tanke pé spraket utan ocksa med tanke pa till exempeljakt-
kulturen.

Tjanster: det ar skal att tdnka ut lampliga tjanster for den form av gastjakt
som planeras. | sadana fall dar det ekonomiska perspektivet ar avsevart ar
det naturligt att gasternas forvantningar kan vara (mycket) hoga. Da ar det
skal att se igenom foreningens interna funktioner sa att de ar pa en tillracklig
niva. Detta galler aven de aktorer som erbjuder 6vriga tjanster (inkvartering,
servering 0osv.).

Resurser: det ar skal att fraga sig om foreningens resurser ar tillrackliga,
eller om det alltid & samma personer som stéller upp. Detta &r en mycket
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vanlig fragestallning. Féreningens interna kommunikation &r av storsta be-
tydelse for att man ska fa ihop tillrackligt med folk for ett par gastjakter om
aret. Talkoandan forbattras om verksamheten planeras i god tid (verksam-
hetsplan). Vissa foreningar har borjat betala kilometerersattning och dag-
traktamente samt bjuda pa mat for att motivera talkoarbetarna. Om verk-
samhetens omfattning ar sadan att detta ar mojligt ar det bra. Som motvikt
till inkomsterna finns det ocksa utgifter. En liten erséttning kan ha dverras-
kande stor betydelse.

Samarbete: det l16nar sig inte alltid att planera ensam, utan man kan ocksa
ta med grannforeningen. Jakten kan ordnas i samarbete med grannfor-
eningen, vilket &r en vettig 16sning i synnerhet for mindre foreningar.
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3 FORSALJNING AV VILT

| kapitlet beskrivs foreningarnas allmanna kommersiella utgangspunkter
och praxis i korthet.

3.1 Forséljning av vilt i allménhet

Projektet har huvudsakligen fokuserat pa kommersiellt nyttjande av viltkétt.
Det ar ett satt for en jaktforening att forbattra sin ekonomi, vid sidan av
gastjakter och medlemsavgifter. Man maste emellertid komma ihag att viltet
ar mycket mer &n kott. Det bésta vore att anvanda var unika vitsvanshjort i
sin helhet. | nulaget gar benen huvudsakligen till spillo, och likasa en del av
skinnen. Hornen blir ofta troféer eller sma bruksféremal.

Forsaljningen av kott beskrivs mer ingaende i foljande kapitel. Angaende
forsaljningen av annat an kott kan konstateras foljande:

Ben: gar huvudsakligen till spillo. Vitsvanshjortens ben ar nastan helt onytt-
jade som exempelvis tuggben at hundar. Storsta delen av tuggbenen &r not
och delvis ocksa ren. Vi har alltsa ett helt outnyttjat omrade dar det sakert
skulle finnas efterfragan, om det fanns aktGrer som engagerade sig i fragan.
For att samla upp ben fran foreningarna for vidareforadling kravs kylrums-
kapacitet, vilket medfor att mojligheten for narvarande &r i det ndrmaste
outnyttjad. | vissa omraden finns regionala aktorer som samlar in ben fran
foreningarna, men nagon verksamhet som tacker hela vitsvansomradet finns
inte. Har finns en mojlighet.

Skinn: tas tillvara i varierande omfattning. | Finland &r antalet kdpare be-
gransad, och fran vissa inkopare kommer meddelanden om fulla lager. Pri-
set ar ocksa lagt. Man kunde sékert hitta kdpare till detta unika skinn i ut-
landet, om branschindustrin och exempelvis tuggbenstillverkarna i Finland
inte &r intresserade. Vissa kartlaggningar for inledning av export har uppen-
barligen gjorts, men inga planer har omsatts i praktiken. Har finns en moj-
lighet.

Hornen: en utlandsk kopare har varit i kontakt med projektet och erbjudit
sig att kopa horn for ett mycket rimligt pris. Problemet &r emellertid att in-
samlingen av hornen fran foreningarna borde skotas centraliserat, eftersom
ink6psmangderna ar mycket stora. For detta kravs koordinering pa profess-
ionell nivd. Minimimangden &ar ungefar 1 000 kilogram. For forsaljning
godkanns horn av radjur och vitsvanshjort. De innehaller sarskilt mycket
kollagen, vilket anvands som naringstillskott vid behandling av artros hos
manniskor och djur. Hittills har ingen inhemsk aktor visat intresse. Det 16-
nar sig anda for féreningarna att ta vara pa alla radjurs- och vitsvanshorn,
eftersom kollagenet bevaras i artionden. Det &r latt att lagra horn, eftersom
det enda som i praktiken behdvs ar ett relativt torrt forrad.

3.2 Forséljning av viltkott

De pilotforeningar och pilotsallskap som deltar i projektet séljer vits-
vanskott i varierande omfattning. Vissa planerar att inleda forsaljning, me-
dan andra har framskridit till foradlingsnivan. Allmént kan konstateras att
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ett problem har varit bristen pa forsaljningskanaler. Potentiella kdpare finns
bade bland privatpersoner och i detaljhandeln. For att underlatta denna si-
tuation har projektet utarbetat Handbok for forséljning av viltkott (11/2019),
som pa ett praktiskt satt behandlar de mojligheter en jaktforening eller ett
jaktséllskap har att sélja obesiktat kott. Jag gar inte narmare in pa innehallet
i handboken, utan bifogar en lank till materialet och konstaterar att handbo-
ken & en mycket betydande publikation i detta projekt.
https://www.utu.fi/sites/default/files/media/ ARD/Ruoka-
ketju%20ja%?20kiertotalous/HandbokViltkott-SVE-%2003_2020 low-
res.pdf

| handboken presenteras de grundlaggande ramarna for verksamhet i fraga
om forsaljning av kott fran vilt. Handboken ger en ingaende beskrivning av
fragor i anknytning till hantering av vilt i allmanhet och ger dven en grund-
ldggande bild av vad som bor beaktas vid forséljning av kott, till exempel
gallande forsaljningskanaler. | handboken beskrivs ocksa minimikraven pa
en livsmedelslokal, hygienfragor, hantering av kott, tillsynsfragor och ocksa
information till kdparna.

3.3 Metoder for forséljning av viltkott i féreningar

Det vanligaste sattet for narvarande ar formodligen att en gastjagare far
eller far képa det byte hen har fallt. Om det ar frdga om en avgift kan den
vara bunden till ett gastjaktsavtal med eller utan ersattning. Om gasten ko-
per slaktkroppen, ges hen ofta mojlighet att sjalv hantera den i foreningens
slaktskjul eller alternativt skots hanteringen mot en avgift. Det finns ocksa
langt utvecklade former, enligt vilka gasten far kéttet i langt foradlad form,
exempelvis som hemleverans eller for avhamtning vid en 6verenskommen
tidpunkt. Detta paverkar naturligtvis priset. Alternativt kan slaktkroppen be-
handlas for gastens rakning till exempel av en samarbetspartner till fore-
ningen.

Det &r ocksa allmén praxis att en del av de fallda djuren séljs inom gemen-
skapen, exempelvis till grannar, slaktingar eller markagare. Man kan ocksa
skanka kott till markégare som arrende eller sélja till ett symboliskt pris.
Forsaljning till butik eller restaurang ar fortfarande rétt ovanligt. Det fo-
rekommer, men formodligen har okunskap om mojligheterna att salja obe-
siktat kott utgjort ett hinder. Det har ocksa forekommit fall med medveten
spridning av felaktiga uppgifter om att obesiktat kott inte far saljas. Den
ovan namnda handboken ger klarhet i denna fraga. Under projektet har det
tydligt framkommit att till exempel restauranger vill kopa viltkétt, men an-
skaffningskanal saknas.

Donation av viltkdtt kunde delvis behandlas som forsaljning, eftersom det
har konstaterats stérka jaktforeningens image och till och med den allméanna
acceptansen for jakt. Dessutom stdder det till exempel forbéattring av skole-
levers forhallande till naturen.
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3.4  Ovrig forsaljningsverksamhet

Forsaljning av viltkott ses bland foreningarna rétt ofta som en kénslig
fraga, i synnerhet nar man ser pa saken ur markagarens perspektiv. Markéa-
garsynvinkeln behandlas i ett senare kapitel. Féreningarna bedriver ofta
ocksa annan verksamhet, som ocksa ar bra att ta i beaktande och likasa
kunde anvéandas aven vid forséljningen av kétt och gastjakter. Manga av
pilotféreningarna har en skjutbana i sin anvandning, vilket har méjliggjort
forséljning av tjanster i anknytning till den for att utveckla féreningens
ekonomi. Ocksa foreningens utrymmen, till exempel jaktstugan, kan an-
vandas av andra samhéllsaktorer mot betalning. Det forekommer ocksa att
nagon forening finansierar sin verksamhet genom att uppratthalla ett
musteri, och vissa planerar fotograferingskoncept for yrkesfotografer mot
betalning. Séljbarheten hor saledes redan ofta till vardagen, varfor forsalj-
ningen av viltkott eller erbjudandet av gastjakter vore en naturlig utékning
av verksamheten.
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4 MARKAGARRELATIONER

Goda relationer till markédgarna ar i en nyckelposition nér man talar om
gastjakt och/eller forsaljning av viltkott. En bra, 6ppen och aktiv relation till
markéagarna skapar mojligheter for féreningen vid planeringen av forening-
ens ekonomi.

4.1 Arrende av jaktratt i féreningar

Utgangspunkten &r att markagaren har nytta av jaktforeningens verksamhet
pa omradet. Genom att jaga hjortdjur (och aven andra djur) minskas ska-
dorna pa markégarens odlingar och skog. Jagarna gor manga observationer
nar de ror sig i terrdangen och kan ocksa formedla information om olika ska-
dor, som till exempel stormskador. | gengéld far jaktforeningen bedriva jakt
och nyttja viltet pa omradet. De stéllvis fortatade vitsvansstammarna har lett
till 6kad jakt, vilket férhoppningsvis ger markégarna sinnesfrid. Nér bytes-
mangderna &r stora har man ocksa behovt allokera de stora kéttméangderna
langre vagar an till den ndrmaste kretsen. Detta har kunnat orsaka motsétt-
ningar mellan jagarna (féreningen) och markéagaren. Darfor &r goda relat-
ioner till markéagarna av storsta vikt, liksom ocksa nya metoder som ér till
nytta for markagaren, savida man inte helt eller delvis 6vergar till ekono-
miska avtal eller fordelning av den ekonomiska vinsten. Exempel pa sadana
metoder kan vara olika arbeten som gors till mark&garens fordel, som ex-
empelvis uppratthallande och reparation av vagnat, dikningar 0.s.v.

Det traditionella sattet att “betala” arrende for jaktratten ar alltsa det som
beskrivs ovan. Dessutom ges mycket ofta kott i olika former och pa olika
satt som tack till markéagarna. Ocksa jaktfester och andra evenemang ord-
nas. Fordelningssatten ar manga: fallningsbitar, fordelning enligt omradets
storlek o.s.v. Vissa jaktforeningar delar ut kott till alla markagare, ibland
enligt ett roterande system (med 2-3 ars intervaller). Praxis beror till stor
del pa antalet markégare och agarstrukturen.

Forsaljning av kott till formanligt pris ar ytterligare ett satt. Markagaren
kan kopa katt av foreningen till ett symboliskt eller mycket formanligt pris,
antingen som slaktkropp eller styckat.

Arrende i pengar anvands i stor utstrackning atminstone om det pa fore-
ningens omrade finns institutionella markagare sasom kommun, foretag el-
ler samégd skog. Arrendet &r i dessa fall i allménhet 0,50-1,00 euro per
hektar. FOr narvarande gar over 50 procent av skogsaffarerna pa 6ppna
marknaden till institutionella kopare. Om foreningens omradesstruktur and-
ras pa detta satt skapas ett tryck. Visserligen kan olika individuella avtal
(stora markagare) ha ingatts for vissa markagare. Det finns ocksa foreningar
dar man betalar ersattning till alla markégare i storleksklassen 1,00-1,50
euro/ha. I dessa fall har géstjaktverksamheten och/eller kottforsaljningen
utvecklats mycket langt.

Det ar Kklart att ocksa detta delomrade kommer att andras i Finland, i syn-
nerhet pa omraden med tét vitsvansstam, och det kommer fortfarande att
forekomma olika typer av modeller med eller utan ekonomisk erséttning.
Ett alternativ &r olika hybridmodeller, i vilka tillampas olika strukturer av
markomrade och dgarskap.
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4.2 Uppbyggandet av goda relationer

Foreningarna har i regel goda relationer till markagarna. Detta ar en lang
tradition i Finland och samarbetet har i regel fungerat bra. Det &r anda klart
att det ar skal for foreningar pa omraden med tét hjortstam att fundera éver
sin praxis pa nytt, for att undvika konflikter i synnerhet gallande den kom-
mersiella delen. For narvarande haller man pa att inleda ett projekt i samar-
bete mellan Jyvéskyla yrkeshdgskola och Finlands viltcentral. Projektet un-
dersoker hur alla parter (markagare, jaktforening och jaktarrangdren) drar
nytta av och delar pa kostnader och inkomster. Projektet & mycket aktuellt.

4.3 En fungerande géstjakt och nyttjandet av vilt

Har ar det pa sin plats att anvanda vérdeinnovationsmodellen (W. Chan
Kim, 2007) och fylla den med féreningens aktiva och dppna verksamhet
och goda relationer till markagarna. Det leder till en enligt min asikt valfun-
gerande gastjakt och forsaljning av viltkott, vilket férhoppningsvis ar till
nytta for alla parter, eftersom en valmaende jaktforening skapar valfard
aven i naromgivningen.

Foreningens aktiva
och dppna verk-
samhet

Fungerande gastjakt
och forsaljning av viltkott
= en valmaende forening

Goda markagarre-
lationer

Figur 2. Vardeinnovationsmodell for en fungerande gastjakt och forsaljning av viltkott
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5 SLUTLIGEN

Rapporten har upprattats utifran méten med over 20 jaktforeningar och jakt-
séllskap och genom diskussioner om aktdrernas nuvarande metoder och hur
de borde utvecklas. Vissa foreningar har hunnit langt i ordnandet av gast-
jakter och i allmént nyttjande av vilt, medan andra ar pa idéstadiet och haller
pa att utveckla verksamheten. Anteckningar fran diskussionerna har for-
medlats vidare genom moten med foreningar, under workshoppar, pa Fa-
cebook och via andra kanaler. Formedling av information och diskussion &r
fortfarande valdigt viktigt for skapande av en regelratt utveckling och moj-
liggorande av till exempel uppfoljningsprojekt eller uppbyggande av utbild-
ning pa omradet. Nedan foljer en sammanfattning av vissa enskilda teman
och problempunkter, vilka har framkommit under métena. De dr, eller kan
vara, allmanna utmaningar som foreningar och séllskap stoter pa i det dag-
liga arbetet, vilka med fordel kunde utvecklas till exempel som centraliserad
verksamhet.

5.1 Slaktavfall

Slaktavfall &r pa vissa stallen ett mycket stort problem i synnerhet for fore-
ningar med stora licensmangder. N&r man i en enskild férening skjuter flera
hundra eller kanske 6ver tusen individer, &r det sjalvklart att det orsakar
problem. Det fungerar inte nddvandigtvis att lamna sa stora mangder i ter-
rangen. Ratt manga foreningar samlar avfall i olika behallare, som sedan
med gravmaskin gravs ner pa en plats enligt markagarens tillstand. En for-
ening har kopt en avfallsbehallare for flygmat fran en flygplats, vilken vid
slutet av jaktsasongen toms i flera gropar. Behallaren har flera luckor och
drar flera kubikmeter. | vissa féreningar utfors tomningen av behallarna av
en aktor inom avfallshantering. Det finns ocksa aktorer vars verksamhet ar
koncentrerad till slaktavfall, som t.ex. www.honkajokioy.fi. Sddana aktorer
kan anlitas av foreningar i omraden med tat vitsvanspopulation for att upp-
samlingen ska utforas effektivare.

5.2 Viltbesiktningsanlaggningar

Viltbesiktningsanldggningar har vackt mycket debatt, nar man har diskute-
rat mojligheterna att anvénda och salja viltkott. De har setts som en mojlig-
het for foreningen att framja exempelvis forsaljningen av koétt. Bland pilot-
foreningarna finns sddana som levererar storsta delen av det viltkdtt som
ska séljas till en anldggning. Om anléggningen finns nara kan det vara
mycket vettigt att gora sa, om till exempel bytesmangderna &r stora eller
foreningen inte har ett for andamalet lampligt utrymme, eller om det i fore-
ningen inte finns tillrackligt mycket kunnande om koétthantering. Sadant
kunnande kan behdvas i synnerhet om kottet séljs, till exempel till en re-
staurang. Om foéreningen har en lokal som uppfyller kriterierna for en livs-
medelslokal finns det inga hinder for forsaljning. Obesiktat kott ar dven i
ovrigt mycket sakert att anvanda och borde marknadsféras mer, for att salj-
barhetstroskeln ska vara lag. Ocksa en fiskare saljer ju sin fangst direkt till
konsumenter, butiker, partihandlare och restauranger.
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5.3 Hamtservice for viltkoétt, ben, skinn och horn

Bristen pa distributions- och forsaljningskanaler &r ofta ett problem for for-
eningar och sallskap. Nastan alla foreningar funderar sjalva ut hur de ska
sélja viltet. Det ar varken effektivt eller ekonomiskt Iénsamt. | synnerhet
marknaden for ben och skinn har knappt vaknat annu. Det finns efterfragan
pa ben, t.ex. som tuggben for hundar, men problemet ar hur man ska fa
hjortben till ett sadant foretag. Det behovs tillfalliga kylrum, vilket man inte
har. Manga foreningar forstor en del av skinnen, eftersom koparna ar for fa
I proportion till bytesmangderna eller inte finns i ndrheten. FOr hornens del
kunde hdmtservice fungera, eftersom det pris som betalas for hornen ar ratt
betydande (utlandsk aktor). Inkdpsmangderna ar emellertid stora, varfor en
uppsamlande hdmtservice vore en god idé. Hamtservice skulle under alla
omsténdigheter vara bra, forutsatt att marknaden for ben, skinn och horn
expanderar. Né&r det galler kottet finns kanaler redan, men &ven har kunde
h&mtservice fungera utmaérkt.

5.4 Utlaggning av forsaljningstjanster

Manga foreningar har valfungerande kanaler for att fa kunder till géstjak-
terna eller kottet till forsaljning. Vissa foreningar anvander sig ocksa av ut-
omstaende aktorer, sasom www.eraverkko.fi eller www.prolocalis.com.
Tjansterna ar mycket kostnadseffektiva och smidiga for kundanskaffning. |
dessa fall har man emellertid utvecklat foreningens verksamhet sa pass langt
att verksamheten bor vara mycket transparent i synnerhet gentemot marka-
garna. Man har ofta kommit dverens med mark&garna om kompensationer
och i allmanhet fatt deras godkannande for verksamheten. Verksamheten ar
i dessa fall mycket transparent &ven gallande beskattningsmyndigheten, och
foreningen har hjalp av en professionell bokférare. Jaktféreningarna och
jaktséllskapen fick mycket information om detta delomrade under en
workshop om ekonomi och beskattning som ordnades i april 2020. Verk-
samheten kan hallas pa allmannyttig niva oberoende av om saljverksam-
heten &r liten eller stor — alternativ finns.

5.5 Skador pa odlingar och skogsbruk

| motena med jaktforeningar och jaktsallskap har naturligtvis ocksa marka-
gare deltagit. Darfor ar det skal att nimna nagra ord dven om skador pa
odlingar och skogsbruk. Odlingsskador orsakade av vitsvanshjort uppgick i
Finland ar 2019 till cirka 250 000 euro. (JSM, 2020). Skogsskador hade inte
rapporterats alls. Det finns ocksa oklarhet i om sma hjortdjur orsakar skador
pa plantor. For att slippa spekulationer behdvs ocksa i denna fraga mer kan-
nedom och forskning om vitsvanshjortar. Bild (serie) 4 i slutet av rapporten
formedlar en empirisk synpunkt. Utifran vad som kommit fram under mo-
tena ar skadefallen i verkligheten sékert fler, men enligt manga markéagare
ansoker man helt enkelt inte om erséttning. Enligt marké&garna orsakar vits-
vanshjortar skador genom att trampa och smutsa ner odlingar. Vitsvanshjor-
tarna skadar hobalarna genom att géra hal i dem med sina horn. For vissa
markédgare hade hjortarnas kalvningsplatser orsakat tdmligen avsevéarda
plantskador. En jordbrukare berattade att de arliga skadorna uppgick till
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10 00020 000 euro. Man kan fraga sig varfor ansokningar om erséattning
inte gors, trots att de vore motiverade. Ersattningarna betalas som de mini-
mis-stod, pa hogst 20 000 euro/3 ar, och terrangundersokning av lands-
bygdsnéringsmyndigheten kravs. Enligt JSM kommer det in mera medel
fran jaktlicensavgifterna an vad skadorna uppgar till, vilket betyder att det
inte & pengarna som ar problemet. | Finland ersatts till skillnad fran i EU
skador orsakade av hjortdjur. Om man skulle vilja hoja erséttningssum-
morna, borde Finland Gverga till EU:s allmanna modell. Da skulle man av-
skaffa erséttningssystemet for jordbruket, varvid markdgarna och jagarna
skulle avtala sinsemellan om ersattningar eller om ekonomiska fragor i all-
manhet. Det har gar sakert inte alla intressebevakningsaktérer med pa. Men
om markagarna skulle ansoka om ersattningar for skadorna, vore de da mer
positivt installda till jaktforeningens begransade ekonomiska verksamhet?
Jag ar dvertygad om att en begransad kommersiell verksamhet for en fore-
ning inte ar ett problem — det som behdvs ar 6ppen och aktiv interaktion.
Né&r man talar om skadorna ska man inte gldmma det beraknade inkomst-
vardet for vitsvanshjortjakten. Kottets beréknade vérde jaktsdsongen 2019—
2020 var cirka 15 miljoner euro, och om man réaknar med rekreationsvérdet
(cirka 23 miljoner euro), sa handlar det om ett beraknat totalvérde pa cirka
38 miljoner euro. For odlingarnas del koncentreras de storsta skadorna or-
sakade av hjort pa specialodlingar, som relativt enkelt kan ingardas med nat
eller elstdngsel. Finlands viltcentral har ersatt kostnader for dessa metoder.
(Suomen riistakeskus 2020 och Metsastajaliitto Jahtimedia 3/2019).

5.6  Ovrigt att beakta

Vid planeringen av en mer omfattande kommersiell verksamhet &r det skal
att lyfta fram nagra fragor som beror foreningarna. Det &r bra att granska
foreningens stadgar och uppdatera dem sa att de motsvarar den aktuella
verksamheten.

Eftersom man i regel vill halla jaktféreningens verksamhet pa en allman-
nyttig niva, ska foreningens stadgar framga tydligt i alla dokument och ka-
naler gallande féreningen. Man bor betona de allménnyttiga grunderna. Ju
mer verksamheten sker i enlighet med dessa, desto sakrare bevaras allméan-
nyttan och harigenom aven majligheten till skatteférmaner, dven om fore-
ningen skulle ha kommersiella inslag i sin verksamhet.

Nar man ingar arrendeavtal om jaktratt ar det skl att kontrollera med vilket
dokument och/eller i vilken form de gors, sa att jaktforeningen eller jakt-
séllskapet har mojlighet att bedriva kommersiell verksamhet. Vid anvand-
ning av Finlands viltcentrals avtalsmodell &r kommersiell verksamhet moj-
lig. Vid anvandning av ndgon annan avtalsmodell &r det skal att kontrollera
om villkoren m6jliggor kommersiell verksamhet. Om sa inte &r fallet ar det
skal att gora en andring i avtalet.

5.7 Bolagisering av verksamheten

Om den kommersiella verksamheten &r omfattande kan en forening ocksa
bolagisera den kommersiella delen i aktiebolagsform, sa att en forening el-
ler flera foreningar ar bolagets dgare. FOreningen &r fortfarande allmannyt-
tig, trots att den far ekonomisk nytta av bolaget. Foreningens och bolagets
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ledning kan vara den samma. Aktiebolagslagen foreskriver om verksam-
heten gentemot en forening, men foreningen har inom ramen for férenings-
lagen stora mojligheter i fraga om ekonomisk nytta fran bolaget. For vissa
foreningar kan detta vara vart att ta i beaktande som en mycket Ié6nsam moj-
lighet. Man kan ocksa 6vervaga anordnande av verksamhet inom en stif-
telse, men den fragan gas inte narmare in pa i detta sammanhang. En bok-
forare, bokforingsbyra eller skattekonsult kan ge rad i varje enskilt fall.
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6 KONKLUSIONER

Projektet Valmaende av vilt kan konstateras vara till stor nytta for utveckl-
ingen av vilthushallningen och torde kunna ses som ett aktuellt inledande
projekt ur vilthushallningens perspektiv. Det ar tamligen enkelt att utifran
projektet harleda ytterligare uppfoljningsprojekt. Ekonomiskt nyttjande av
vilt &r i Finland i startskedet och kraver mycket uppféljande forskning och
utveckling, i synnerhet ur olika parters synvinklar. Om viltstammarna halls
pa hallbara nivaer ar det mojligt att av viltet skapa ekonomisk vinst for ja-
gare, jaktforeningar, jaktarrangorer, markagare och lokala samfund. Det ar
viktigt att skapa losningar gallande fordelningen av de ekonomiska nyttorna
och aven av skador och kostnader i anknytning till vilt.

Forhoppningen &r att rapporten ska bidra med aktuella synpunkter och er-
farenheter fran féltet betraffande géastjaktpraxis och nyttjandet av vilt och
viltkott. Omradet genomgar stora forandringar och sétten att agera ar
mycket heterogena. Hos en del av foreningarna ar verksamheten mycket
professionell och omfattande, medan andra forst nu har borjat fundera pa
eller planera inledandet av en smaskalig ekonomisk verksamhet for att for-
béattra jaktforeningens eller jaktsallskapets verksamhetsforutsattningar. Det
som dr sakert &r att kraven och de olika utmaningarna i anknytning till jakt
i dagens samhélle tvingar foreningen att i ndgon form utvidga sin ekono-
miska funktionsférmaga, om man vill bedriva jakt i framtiden. Hur mycket
verksamheten behdver forandras beror till stor del pa jagarna sjélva, fore-
ningens intressentgrupper och aven pa samhallet. Det &r viktigt att inse att
verksamheten, for att ha forutsattningar aven i framtiden, maste forandras
pa nagot satt.

Hallbar utveckling kan inte nog betonas. | fraga om pilotféreningarna har
det varit fint att konstatera att vitsvansstammen har beskattats enligt hall-
barhetsprincipen. Det finns anda alltid en risk att stammarna beskattas for
mycket eller pa fel satt. Det ar viktigt att uppratthalla en vitsvansstam av
hog kvalitet, &ven om stammens storlek skulle reduceras under de ndrmaste
aren. Som ett exempel pa kvalitet kan namnas beskattningen av hjortar (ha-
nar), vilken skots sa att val utvecklade individer i aldern 1,5-3,5 ar far vixa
till sig. Istallet faller man svagt utvecklade 1,5-aringar och 6ver 4,5-aringar.
Finlands viltcentral har utforliga anvisningar och dven utbildning i faststél-
lande av hjortarnas (hanarnas) alder och kvalitet. Naturresursinstitutet har
okat resurserna for forskningen i vitsvanshjort, vilket gor att vi framover far
mer ingaende information om beskattningens mangd och kvalitet. De reg-
ionala viltraden och jaktvardsforeningarna har en betydande roll i den fram-
tida stambeskattningen. Det stora féltet av jagare bidrar med en god grund
for planeringen av en hallbar utveckling.

Som avslutning till rapporten foljer nagra bilder och kommentarer fran fal-
tet.

Auvslutningsvis kan jag konstatera:

"Det har varit mycket fint att fa traffa olika utmarkta jaktféreningar och
jaktsallskap. Vid varje méte har jag konstaterat att visheten ocksa i fraga
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om detta projekt finns hos dem, hos oss jagare. Genom att dela med sig av
saval positiva erfarenheter som utmaningar utvecklas verksamheten snabbt
och framjar aven utvecklandet av gemensamma synséatt hos aktorer pa
hogre niva. Vi har vitsvanshjorten; den fina och unika art som lever i Fin-
lands natur. Vi borde tala positivt om den, eftersom vi genom att skdta den
pa ratt satt uppnar olika mal, oberoende om vi pratar om ekonomiska nyttor
for markagare, jagare, jaktarrangorer eller om trafikolyckor och jord-
bruksskador. Jag kallar inte vitsvanshjorten ett problem, utan anvander
hellre termen rikedom, &ven om en av bilderna nedan som togs pa en ar-
betsresa kanske formedlar ndagot annat ... " (Petteri Pietarinen, 2020).
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Bild 3. | Vesilahti pd viag hem fran Narva jaktforening (Pietarinen P.)
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Bild 5. M6te med jagare i Ypdja 2019 (Pietarinen P.)
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Bild 7. Gastjakt pa sjdlvstandighetsdagen med algsallskapet i Saarenpad, Kimito 2019 (Pietarinen P.)
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Bild 8. Lemlax algjagares slakthus i Luvia (Pietarinen P.)

Bild 9. Kylrummet i Kalvola jaktférenings slakthus (Pietarinen P.)

20



Valmaende av vilt — slutrapport for faltdelen

PO
PR 2

Bild 10. Workshop med viltmat som tema i Nadendal 2020 (Pietarinen P.)
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	I projektet deltar 23 jaktfeningar och jaktsällskap från Egentliga Finland, Nyland, Birkaland, Egentliga Tavastland, Satakunta och Päijänne-Tavastland. 
	-

	Projektet finansieras av Programmet f utveckling av landsbygden i Fastlandsfinland 2014–2020 och i finansieringen deltar NTM-centralerna i Egentliga Finland, Nyland, Birkaland, Egentliga Tavastland, Satakunta och Päijänne-Tavastland. 
	-

	Projektet koordineras av Yrkeshskolan Novia, som genomf projektet i samarbete med Finlands viltcentral, Svenska Handelshskolan Hanken och Brahea center vid Åbo universitet. Denna slutrapport koncentrerar sig endast på Finlands viltcentrals och de deltagande jaktfeningarnas och jaktsällskapens andel av projektet. 
	Som uppfljning kan man erväga nya projekt, med anknytning till exempel till viltturism eller fastställandet av viltets ekonomiska värde ur olika parters perspektiv. 
	-
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	INLEDNING 
	INLEDNING 
	Projektet Välmående av vilt är ett allmännyttigt projekt, vars mål är att underlätta nyttjandet av vitsvanshjort f jaktfreningar och jaktlag. Inom projektet utvecklas bland annat hanteringen och fsäljningen av kt samt mottagandet av jaktgäster. Stammen av vitsvanshjort har ställvis blivit tät. Detta kan medfra olägenheter främst i trafiken och f specialodlingar. Samtidigt har stammens ning skapat nya mligheter f en utad användning av hjortktet. I vissa områden brjar det finnas så mycket att det räcker till 
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	-
	-
	-
	-
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	-
	-
	-
	-

	P
	Figure

	Figur 1. Projektplanerarens beskrivning av projektets innehåll fr eget bruk 
	2 GÄSTJAKT OCH ERFARENHETER 
	2 GÄSTJAKT OCH ERFARENHETER 
	I kapitlet utreds nuvarande praxis i pilotfeningarna och hur man borde strukturera praxis framer om målet är att effektivera verksamheten. 
	2.1 Praxis f gästjakt i pilotfeningarna 
	2.1 Praxis f gästjakt i pilotfeningarna 
	Utifrån iakttagelser från fältet (2019–2020) kan pilotfeningarnas arrangemang f gästjakter beskrivas enligt fjande: 
	-

	1. 
	1. 
	1. 
	En medlem tar med en gäst utan ersättning. Detta är säkert den mest grundläggande formen av gästjakt, enligt vilken en medlem och/eller medlemmar i jaktfeningen får ha med en gäst under jakten. Gästen är ofta en släkting eller kamrat, och deltagandet i jakten är avgiftsfritt eller kostar en liten summa, t.ex. licensavgiften. Det här är ett mycket smidigt sätt att arrangera jakt, eftersom man inte beher engagera sig mycket i betjäningen av gästerna. Å andra sidan ger det inte mycket tillskott till feningens 

	2. 
	2. 
	En medlem tar med en gäst mot ersättning. Samma som fegående, men gästen deltar mot en klart stre ersättning. I avgiften kan ingå den slaktkropp som gästen skjutit, f tilläggsavgift vidare bearbetning av slaktkroppen och eventuellt till exempel mlighet att lsa ut horn och skinn. Också detta är ett väldigt enkelt sätt att ordna gästjakt och det används rätt mycket, eftersom det är lätt att motivera gästernas deltagande bland annat f markägare. 
	-


	3. 
	3. 
	Vaktjakt arrangerad f utomstående gäst. Arrangemang fr en gäst som kommer utifrån, marknadsfts exempelvis som paketpris. Paketet inkluderar fällning (prissättning av kalv-hind-hjort) och eventuellt tilläggstjänster som transport och proviant. Kan också inkludera bytesgaranti eller upprepad vaktjakt, om byte inte fås. Lätt att ordna om den genomfs väl, men binder minst en aktiv i feningen. På vissa ställen ordnas denna typ av jakt med båge, och bågjägare har getts stor frihet att ra sig. Det lar sig att ge t
	-
	-


	4. 
	4. 
	Drevjakt arrangerad f en utomstående grupp. En grupp bestående av flera gästjägare, som man har samlat ihop till exempel genom reklam (i sociala medier). Kräver många engagerade feningsmedlemmar, men är ett ekonomiskt lsamt sätt. I paketpriset ingår i allmänhet proviant, transporter och eventuella riga tjänster, t.ex. inkvartering. Eventuellt kan vaktjakt på kvällen ingå. Krävs talkoanda av feningen. I vissa fall har talkodeltagarna fått kilometerersättning, mat och dagtraktamente. 

	5. 
	5. 
	Drevjakt arrangerad f ett utomstående fetag. Som ovan, men gäller i allmänhet gäster som kommer från ett fretag. Det ekonomiska värdet är avsevärt och kräver ett mycket transparent verksamhetssätt gentemot intressentgrupperna. Kontakterna till och interaktionen med markägarna måste vara i ordning. 

	6. 
	6. 
	Drevjakt arrangerad f en utomstående, internationell grupp. Som ovan, men med utländska gäster. Kräver mer resurser av feningen samt språkfärdigheter (anvisningar) och hklassig service. Fr dessa gäster är priset inte avgande, vilket betyder att det ekonomiska värdet är betydande. 

	7. 
	7. 
	Fsäljning av gästjakt på pna marknaden Feningen marknadsf sina tjänster via en utomstående akt (sociala medier). Ett långt utvecklat system, i vilket betonas transparens gentemot alla intressentgrupper, såsom markägare och beskattning. Ersättningen till markägarna i allmänhet i pengar.  
	-
	-




	2.2 Utvecklingen av gästjakt 
	2.2 Utvecklingen av gästjakt 
	F så gott som alla former av gästjakt finns en gemensam nämnare, nämligen markägande. Markägarperspektivet behandlas i ett separat kapitel, men redan i detta skede kan jag konstatera att om gästjakt erbjuds av en jaktfrening i stre omfattning b markägarrelationerna vara i ordning. Eventuellt har också betydelsen av gemensamt ekonomiskt perspektiv blivit viktigare. Utan goda markägarrelationer är det mycket riskfyllt att bja planera arrangemang f gästjakt. Samma gäller också om feningen säljer viltkt som mot
	-
	-

	Bristen på kännedom om utbytesjakt framkom rätt ofta i feningarna. Man skar mligheten att resa med sin egen frening någonstans i Finland eller till utlandet och samtidigt erbjuda värdfreningen motsvarande jaktmlighet. Sådan utbytesverksamhet är mlig att genomfa och relativt enkel att motivera f markägarna. Här är det viktigt att beakta likabehandling av medlemmarna. Om man i feningens namn erbjuder mligheter till utbytesjakt, ska mligheterna i enlighet med feningslagen och feningens stadgar erbjudas till sa
	-
	-
	-

	När man bjar planera eller vill utveckla gästjakt lar det sig att fokusera på åtminstone fjande punkter: Kanaler: man b fråga sig vilken kanal som är bäst f marknadsfing av gästjakt, med tanke på det sätt på vilken gästjakten erbjuds. Det är klart att det inte krävs stora ansträngningar om en gäst kommer med en medlem. Men om man vill få ihop en grupp fr drevjakt är ansträngningarna och resurserna i feningen på en helt annan nivå. Ofta får man ihop en grupp via feningsmedlemmarnas och intressentgruppernas k
	När man bjar planera eller vill utveckla gästjakt lar det sig att fokusera på åtminstone fjande punkter: Kanaler: man b fråga sig vilken kanal som är bäst f marknadsfing av gästjakt, med tanke på det sätt på vilken gästjakten erbjuds. Det är klart att det inte krävs stora ansträngningar om en gäst kommer med en medlem. Men om man vill få ihop en grupp fr drevjakt är ansträngningarna och resurserna i feningen på en helt annan nivå. Ofta får man ihop en grupp via feningsmedlemmarnas och intressentgruppernas k
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	vanlig frågeställning. Feningens interna kommunikation är av ststa betydelse f att man ska få ihop tillräckligt med folk f ett par gästjakter om året. Talkoandan fbättras om verksamheten planeras i god tid (verksamhetsplan). Vissa feningar har bjat betala kilometerersättning och dagtraktamente samt bjuda på mat fr att motivera talkoarbetarna. Om verksamhetens omfattning är sådan att detta är mligt är det bra. Som motvikt till inkomsterna finns det också utgifter. En liten ersättning kan ha erraskande stor b
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	3 FÖRSÄLJNING AV VILT 
	3 FÖRSÄLJNING AV VILT 
	I kapitlet beskrivs feningarnas allmänna kommersiella utgångspunkter och praxis i korthet. 
	3.1 Fsäljning av vilt i allmänhet 
	3.1 Fsäljning av vilt i allmänhet 
	Projektet har huvudsakligen fokuserat på kommersiellt nyttjande av viltkt. Det är ett sätt f en jaktfening att frbättra sin ekonomi, vid sidan av gästjakter och medlemsavgifter. Man måste emellertid komma ihåg att viltet är mycket mer än kt. Det bästa vore att använda vår unika vitsvanshjort i sin helhet. I nuläget går benen huvudsakligen till spillo, och likaså en del av skinnen. Hornen blir ofta troféer eller små bruksfremål. 
	Fsäljningen av kt beskrivs mer ingående i fljande kapitel. Angående fsäljningen av annat än kt kan konstateras fjande: 
	Ben: går huvudsakligen till spillo. Vitsvanshjortens ben är nästan helt onyttjade som exempelvis tuggben åt hundar. Ststa delen av tuggbenen är n och delvis också ren. Vi har alltså ett helt outnyttjat område där det säkert skulle finnas efterfrågan, om det fanns akter som engagerade sig i frågan. F att samla upp ben från feningarna fr vidarefädling krävs kylrumskapacitet, vilket medfr att mligheten f närvarande är i det närmaste outnyttjad. I vissa områden finns regionala akter som samlar in ben från fenin
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	3.2 Fsäljning av viltkt 
	3.2 Fsäljning av viltkt 
	De pilotfeningar och pilotsällskap som deltar i projektet säljer vitsvanskt i varierande omfattning. Vissa planerar att inleda fsäljning, medan andra har framskridit till fädlingsnivån. Allmänt kan konstateras att 
	De pilotfeningar och pilotsällskap som deltar i projektet säljer vitsvanskt i varierande omfattning. Vissa planerar att inleda fsäljning, medan andra har framskridit till fädlingsnivån. Allmänt kan konstateras att 
	-
	-

	ett problem har varit bristen på fsäljningskanaler. Potentiella kare finns både bland privatpersoner och i detaljhandeln. Fr att underlätta denna situation har projektet utarbetat Handbok f fsäljning av viltkt (11/2019), som på ett praktiskt sätt behandlar de mligheter en jaktfrening eller ett jaktsällskap har att sälja obesiktat kt. Jag går inte närmare in på innehållet i handboken, utan bifogar en länk till materialet och konstaterar att handboken är en mycket betydande publikation i detta projekt. 
	-
	-


	https://www.utu.fi/sites/default/files/media/ARD/Ruoka
	https://www.utu.fi/sites/default/files/media/ARD/Ruoka
	https://www.utu.fi/sites/default/files/media/ARD/Ruoka
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	res.pdf 


	I handboken presenteras de grundläggande ramarna f verksamhet i fråga om fsäljning av kt från vilt. Handboken ger en ingående beskrivning av frågor i anknytning till hantering av vilt i allmänhet och ger även en grundläggande bild av vad som b beaktas vid fsäljning av kt, till exempel gällande fsäljningskanaler. I handboken beskrivs också minimikraven på en livsmedelslokal, hygienfrågor, hantering av kt, tillsynsfrågor och också information till karna. 
	-


	3.3 Metoder f fsäljning av viltkt i feningar 
	3.3 Metoder f fsäljning av viltkt i feningar 
	Det vanligaste sättet f närvarande är fmodligen att en gästjägare får eller får ka det byte hen har fällt. Om det är fråga om en avgift kan den vara bunden till ett gästjaktsavtal med eller utan ersättning. Om gästen kper slaktkroppen, ges hen ofta mlighet att själv hantera den i feningens slaktskjul eller alternativt sks hanteringen mot en avgift. Det finns också långt utvecklade former, enligt vilka gästen får ktet i långt fädlad form, exempelvis som hemleverans eller fr avhämtning vid en erenskommen tidp
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	3.4 Övrig fsäljningsverksamhet 
	3.4 Övrig fsäljningsverksamhet 
	Fsäljning av viltkt ses bland feningarna rätt ofta som en känslig fråga, i synnerhet när man ser på saken ur markägarens perspektiv. Markägarsynvinkeln behandlas i ett senare kapitel. Feningarna bedriver ofta också annan verksamhet, som också är bra att ta i beaktande och likaså kunde användas även vid fsäljningen av kt och gästjakter. Många av pilotfeningarna har en skjutbana i sin användning, vilket har mliggjort fsäljning av tjänster i anknytning till den f att utveckla feningens ekonomi. Också feningens
	-
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	4 MARKÄGARRELATIONER 
	4 MARKÄGARRELATIONER 
	Goda relationer till markägarna är i en nyckelposition när man talar om gästjakt och/eller fsäljning av viltkt. En bra, pen och aktiv relation till markägarna skapar mligheter f freningen vid planeringen av freningens ekonomi. 
	-

	4.1 Arrende av jakträtt i feningar 
	4.1 Arrende av jakträtt i feningar 
	Utgångspunkten är att markägaren har nytta av jaktfreningens verksamhet på området. Genom att jaga hjortdjur (och även andra djur) minskas skadorna på markägarens odlingar och skog. Jägarna g många observationer när de r sig i terrängen och kan också fmedla information om olika skador, som till exempel stormskador. I gengäld får jaktfeningen bedriva jakt och nyttja viltet på området. De ställvis ftätade vitsvansstammarna har lett till ad jakt, vilket fhoppningsvis ger markägarna sinnesfrid. När bytesmängder
	-
	-
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	Det traditionella sättet att ”betala” arrende fr jakträtten är alltså det som beskrivs ovan. Dessutom ges mycket ofta kt i olika former och på olika sätt som tack till markägarna. Också jaktfester och andra evenemang ordnas. Fdelningssätten är många: fällningsbitar, frdelning enligt områdets storlek o.s.v. Vissa jaktfeningar delar ut kt till alla markägare, ibland enligt ett roterande system (med 2–3 års intervaller). Praxis beror till stor del på antalet markägare och ägarstrukturen. Fsäljning av kt till f
	-
	-
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	Det är klart att också detta delområde kommer att ändras i Finland, i synnerhet på områden med tät vitsvansstam, och det kommer fortfarande att fekomma olika typer av modeller med eller utan ekonomisk ersättning. Ett alternativ är olika hybridmodeller, i vilka tillämpas olika strukturer av markområde och ägarskap. 
	-


	4.2 Uppbyggandet av goda relationer 
	4.2 Uppbyggandet av goda relationer 
	Feningarna har i regel goda relationer till markägarna. Detta är en lång tradition i Finland och samarbetet har i regel fungerat bra. Det är ändå klart att det är skäl fr freningar på områden med tät hjortstam att fundera er sin praxis på nytt, f att undvika konflikter i synnerhet gällande den kommersiella delen. F närvarande håller man på att inleda ett projekt i samarbete mellan Jyväskylä yrkeshskola och Finlands viltcentral. Projektet underser hur alla parter (markägare, jaktfrening och jaktarrangen) dra
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	4.3 En fungerande gästjakt och nyttjandet av vilt 
	4.3 En fungerande gästjakt och nyttjandet av vilt 
	Här är det på sin plats att använda värdeinnovationsmodellen (W. Chan Kim, 2007) och fylla den med freningens aktiva och pna verksamhet och goda relationer till markägarna. Det leder till en enligt min åsikt välfungerande gästjakt och fsäljning av viltktt, vilket fhoppningsvis är till nytta f alla parter, eftersom en välmående jaktfening skapar välfärd även i näromgivningen. 
	-

	Fungerande gästjakt och frsäljning av viltktt = en välmående frening 
	Goda markägarrelationer 
	-

	Freningens aktiva och ppna verk-samhet 
	Figur 2. Värdeinnovationsmodell fr en fungerande gästjakt och frsäljning av viltktt 



	SLUTLIGEN 
	SLUTLIGEN 
	Rapporten har upprättats utifrån men med er 20 jaktfreningar och jaktsällskap och genom diskussioner om akternas nuvarande metoder och hur de borde utvecklas. Vissa feningar har hunnit långt i ordnandet av gästjakter och i allmänt nyttjande av vilt, medan andra är på idéstadiet och håller på att utveckla verksamheten. Anteckningar från diskussionerna har fmedlats vidare genom men med feningar, under workshoppar, på Facebook och via andra kanaler. Fmedling av information och diskussion är fortfarande väldigt
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	5.1 Slaktavfall 
	5.1 Slaktavfall 
	Slaktavfall är på vissa ställen ett mycket stort problem i synnerhet f feningar med stora licensmängder. När man i en enskild fening skjuter flera hundra eller kanske er tusen individer, är det självklart att det orsakar problem. Det fungerar inte nvändigtvis att lämna så stora mängder i terrängen. Rätt många feningar samlar avfall i olika behållare, som sedan med grävmaskin grävs ner på en plats enligt markägarens tillstånd. En fening har kt en avfallsbehållare f flygmat från en flygplats, vilken vid slute
	-
	-
	-
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	5.2 Viltbesiktningsanläggningar 
	5.2 Viltbesiktningsanläggningar 
	Viltbesiktningsanläggningar har väckt mycket debatt, när man har diskuterat mligheterna att använda och sälja viltkt. De har setts som en mlighet f feningen att främja exempelvis frsäljningen av kt. Bland pilotfeningarna finns sådana som levererar ststa delen av det viltkt som ska säljas till en anläggning. Om anläggningen finns nära kan det vara mycket vettigt att ga så, om till exempel bytesmängderna är stora eller feningen inte har ett fr ändamålet lämpligt utrymme, eller om det i feningen inte finns til
	-
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	5.3 Hämtservice f viltkt, ben, skinn och horn 
	5.3 Hämtservice f viltkt, ben, skinn och horn 
	Bristen på distributions-och fsäljningskanaler är ofta ett problem fr feningar och sällskap. Nästan alla feningar funderar själva ut hur de ska sälja viltet. Det är varken effektivt eller ekonomiskt lsamt. I synnerhet marknaden f ben och skinn har knappt vaknat ännu. Det finns efterfrågan på ben, t.ex. som tuggben f hundar, men problemet är hur man ska få hjortben till ett sådant fretag. Det behs tillfälliga kylrum, vilket man inte har. Många feningar frst en del av skinnen, eftersom karna är f få i proport
	-


	5.4 Utläggning av fsäljningstjänster 
	5.4 Utläggning av fsäljningstjänster 
	Många freningar har välfungerande kanaler f att få kunder till gästjakterna eller ktet till fsäljning. Vissa feningar använder sig också av utomstående akter, såsom eller . Tjänsterna är mycket kostnadseffektiva och smidiga f kundanskaffning. I dessa fall har man emellertid utvecklat feningens verksamhet så pass långt att verksamheten br vara mycket transparent i synnerhet gentemot markägarna. Man har ofta kommit erens med markägarna om kompensationer och i allmänhet fått deras godkännande f verksamheten. V
	-
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	5.5 Skador på odlingar och skogsbruk 
	5.5 Skador på odlingar och skogsbruk 
	I mena med jaktfeningar och jaktsällskap har naturligtvis också markägare deltagit. Därfr är det skäl att nämna några ord även om skador på odlingar och skogsbruk. Odlingsskador orsakade av vitsvanshjort uppgick i Finland år 2019 till cirka 250 000 euro. (JSM, 2020). Skogsskador hade inte rapporterats alls. Det finns också oklarhet i om små hjortdjur orsakar skador på plantor. Fr att slippa spekulationer behs också i denna fråga mer kännedom och forskning om vitsvanshjortar. Bild (serie) 4 i slutet av rappo
	I mena med jaktfeningar och jaktsällskap har naturligtvis också markägare deltagit. Därfr är det skäl att nämna några ord även om skador på odlingar och skogsbruk. Odlingsskador orsakade av vitsvanshjort uppgick i Finland år 2019 till cirka 250 000 euro. (JSM, 2020). Skogsskador hade inte rapporterats alls. Det finns också oklarhet i om små hjortdjur orsakar skador på plantor. Fr att slippa spekulationer behs också i denna fråga mer kännedom och forskning om vitsvanshjortar. Bild (serie) 4 i slutet av rappo
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	10 000–20 000 euro. Man kan fråga sig varfr ansningar om ersättning inte gs, trots att de vore motiverade. Ersättningarna betalas som de minimis-st, på hst 20 000 euro/3 år, och terrängundersning av landsbygdsnäringsmyndigheten krävs. Enligt JSM kommer det in mera medel från jaktlicensavgifterna än vad skadorna uppgår till, vilket betyder att det inte är pengarna som är problemet. I Finland ersätts till skillnad från i EU skador orsakade av hjortdjur. Om man skulle vilja hja ersättningssummorna, borde Finla
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	5.6 Övrigt att beakta 
	5.6 Övrigt att beakta 
	Vid planeringen av en mer omfattande kommersiell verksamhet är det skäl att lyfta fram några frågor som berr freningarna. Det är bra att granska feningens stadgar och uppdatera dem så att de motsvarar den aktuella verksamheten. Eftersom man i regel vill hålla jaktfreningens verksamhet på en allmännyttig nivå, ska feningens stadgar framgå tydligt i alla dokument och kanaler gällande feningen. Man b betona de allmännyttiga grunderna. Ju mer verksamheten sker i enlighet med dessa, desto säkrare bevaras allmänn
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	5.7 Bolagisering av verksamheten 
	5.7 Bolagisering av verksamheten 
	Om den kommersiella verksamheten är omfattande kan en fening också bolagisera den kommersiella delen i aktiebolagsform, så att en fening eller flera feningar är bolagets ägare. Feningen är fortfarande allmännyttig, trots att den får ekonomisk nytta av bolaget. Feningens och bolagets 
	Om den kommersiella verksamheten är omfattande kan en fening också bolagisera den kommersiella delen i aktiebolagsform, så att en fening eller flera feningar är bolagets ägare. Feningen är fortfarande allmännyttig, trots att den får ekonomisk nytta av bolaget. Feningens och bolagets 
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	ledning kan vara den samma. Aktiebolagslagen feskriver om verksamheten gentemot en fening, men freningen har inom ramen f feningslagen stora mligheter i fråga om ekonomisk nytta från bolaget. F vissa feningar kan detta vara värt att ta i beaktande som en mycket lsam mlighet. Man kan också verväga anordnande av verksamhet inom en stiftelse, men den frågan gås inte närmare in på i detta sammanhang. En bokfare, bokfingsbyrå eller skattekonsult kan ge råd i varje enskilt fall. 
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	KONKLUSIONER 
	KONKLUSIONER 
	Projektet Välmående av vilt kan konstateras vara till stor nytta f utvecklingen av vilthushållningen och torde kunna ses som ett aktuellt inledande projekt ur vilthushållningens perspektiv. Det är tämligen enkelt att utifrån projektet härleda ytterligare uppfjningsprojekt. Ekonomiskt nyttjande av vilt är i Finland i startskedet och kräver mycket uppfjande forskning och utveckling, i synnerhet ur olika parters synvinklar. Om viltstammarna hålls på hållbara nivåer är det mligt att av viltet skapa ekonomisk vi
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	Fhoppningen är att rapporten ska bidra med aktuella synpunkter och erfarenheter från fältet beträffande gästjaktpraxis och nyttjandet av vilt och viltkt. Området genomgår stora fändringar och sätten att agera är mycket heterogena. Hos en del av feningarna är verksamheten mycket professionell och omfattande, medan andra frst nu har bjat fundera på eller planera inledandet av en småskalig ekonomisk verksamhet f att fbättra jaktfreningens eller jaktsällskapets verksamhetsfutsättningar. Det som är säkert är att
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	Hållbar utveckling kan inte nog betonas. I fråga om pilotfeningarna har det varit fint att konstatera att vitsvansstammen har beskattats enligt hållbarhetsprincipen. Det finns ändå alltid en risk att stammarna beskattas fr mycket eller på fel sätt. Det är viktigt att upprätthålla en vitsvansstam av h kvalitet, även om stammens storlek skulle reduceras under de närmaste åren. Som ett exempel på kvalitet kan nämnas beskattningen av hjortar (hanar), vilken sks så att väl utvecklade individer i åldern 1,5–3,5 å
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	Som avslutning till rapporten fjer några bilder och kommentarer från fältet. 
	-

	Avslutningsvis kan jag konstatera: 
	”Det har varit mycket fint att få träffa olika utmärkta jaktfeningar och jaktsällskap. Vid varje me har jag konstaterat att visheten också i fråga 
	om detta projekt finns hos dem, hos oss jägare. Genom att dela med sig av såväl positiva erfarenheter som utmaningar utvecklas verksamheten snabbt och främjar även utvecklandet av gemensamma synsätt hos akter på hre nivå. Vi har vitsvanshjorten; den fina och unika art som lever i Finlands natur. Vi borde tala positivt om den, eftersom vi genom att ska den på rätt sätt uppnår olika mål, oberoende om vi pratar om ekonomiska nyttor f markägare, jägare, jaktarranger eller om trafikolyckor och jordbruksskador. J
	-
	-
	-

	Figure
	Bild 3. I Vesilahti på väg hem från Narva jaktfrening (Pietarinen P.) 
	Bild 3. I Vesilahti på väg hem från Narva jaktfrening (Pietarinen P.) 
	Bild (serie) 4. Orsakar små hjortdjur skogsskador? (Pietarinen P.) 

	Figure
	Figure
	Bild 5. Mte med jägare i Ypäjä 2019 (Pietarinen P.) 
	Bild 5. Mte med jägare i Ypäjä 2019 (Pietarinen P.) 
	Bild 6. Gästjakt på självständighetsdagen med älgsällskapet i Saarenpää, Kimito 2019 (Pietarinen P.) 

	Figure
	Figure
	Bild 7. Gästjakt på självständighetsdagen med älgsällskapet i Saarenpää, Kimito 2019 (Pietarinen P.) 
	Bild 7. Gästjakt på självständighetsdagen med älgsällskapet i Saarenpää, Kimito 2019 (Pietarinen P.) 
	Bild 8. Lemlax älgjägares slakthus i Luvia (Pietarinen P.) 

	Figure
	Figure
	Bild 9. Kylrummet i Kalvola jaktfrenings slakthus (Pietarinen P.) 
	Figure
	Bild 10. Workshop med viltmat som tema i Nådendal 2020 (Pietarinen P.) 
	Bild 10. Workshop med viltmat som tema i Nådendal 2020 (Pietarinen P.) 


	Petteri Pietarinen yrkeslärare, projektplanerare 
	+358 29 431 2346 
	petteri.pietarinen@riista.fi 

	Finlands viltcentral Kuralagatan 2, 20540  ÅBO 
	Figure
	www.riista.fi 
	www.riista.fi 
	www.riistainfo.fi 
	www.facebook.com/riistakeskus 
	www.facebook.com/riistakeskus 
	www.twitter.com/riistakeskus 
	www.linkedin.com/company/finnish-wildlife-agency 


	Figure

	KÄLLOR 
	KÄLLOR 
	Hankesivu, 2019. 
	. 
	https://www.novia.fi/valmaendeavvilt/home/


	Kim, C. & Mauborgne, R. 2007. Sinisen meren strategia. Jyväskylä: Gummerus Kirjapaino Oy. Metsästäjäliitto, 2019. Jahti -lehti 3/2019. MMM, 2020. E-mail vahingoista. . Pietarinen, P. 2019-2020. Metsästysseurojen ja -seurueiden tapaamiset. Riistan lihan myynnin opas, 2020. 
	-
	www.mmm.fi
	www.mmm.fi


	https://riista.fi/wp-content/uploads/2019/11/Riistan-lihan-myynnin-opas
	https://riista.fi/wp-content/uploads/2019/11/Riistan-lihan-myynnin-opas
	https://riista.fi/wp-content/uploads/2019/11/Riistan-lihan-myynnin-opas
	-


	02_2020.pdf. 
	02_2020.pdf. 


	Suomen riistakeskus. 2019-2020. Hankemateriaali ja projektikeskustelut. 





